
中国とのビジネスにお悩み、不安を抱えていませんか？

無料
開催

ZOOM（ウェビナー）で
オンラインセミナーを開催します

2026年

1月21日(水)

上海ビジネスセミナー

ーどうやって売る、日本製品の
中国向け販売の現状とこれからー

10:00～12:00又は

13:00～17:00の間で50分間

プログラム

締 切：1月19日（月）

下記URL又は右記QRコードからアクセスいただき、
必要事項をご記入のうえお申込下さい。
※定員に達し次第、申込を締切ります。

https://www.sansokan.jp/events/eve_detail.san?H_A_NO=46960

※定員に達し次第、申込を締切ります。

単にメイド・イン・ジャパンだから売れる、という時代は終わり、toB,toCともに価格
差が理解されないと売れない時代に入ったといわれます。激しく変化と進化を続ける巨
大マーケットながら、日本からは実像が見えづらい中国で、売れる商品をどう生み出す
か。マクロ情報や最新トレンドをジェトロのエース職員よりご説明頂くとともに、具体
的なケーススタディとしてビジネスの第一線でご活躍されるお二人を講師にお招きした、
今回も欲張りなセミナーです。お早めにお申し込みの上、どうぞご期待ください。

写真

ファクトリーネットワークチャイナ
（FNA）のご紹介

俞婕 総経理

日時：

第１部

日本時間15:00～17:00
（中国時間14:00～16:00）

第２部 講演① 「商品の魅力をお客様の感動へ - 蔦屋書店におけるリアルとオンライン」
蔦屋投資（上海）有限公司 董事 横手 奎祐 様

講演② 「メイド・イン・ジャパンに感性と物語を加えて中国市場で勝つ」
 有限会社オープンクローズ 代表取締役 幸田 康利 様

使用言語：日本語
定 員：50名程度

裏面に続く

申込方法

「なぜ中国では“日本と同じやり方”が通用しないのか？」 

日本貿易振興機構（ジェトロ）上海事務所 EC・市場開拓部長 田中 正義 様

https://www.sansokan.jp/events/eve_detail.san?H_A_NO=46960


○有限会社オープンクローズ 代表取締役 幸田 康利 様

上海ファッションウィークとの10年以上の協業を通じて、
累計3万着以上の日本の高額ファッション商品を中国市
場に流通させた。商品の機能やスペックだけでなく、背
景にあるストーリーや作り手の思想を両立させながら、
持ち前のファジーさでアジアの人々をつないでいる。
WWD（ファッション業界専門誌） 寄稿
https://www.wwdjapan.com/articles/2249662

講師紹介

主催・問合せ：（公財）大阪産業局上海代表処（大阪府上海事務所）

○日本貿易振興機構（ジェトロ）上海事務所 EC・市場開拓部長 田中 正義 様

○蔦屋投資（上海）有限公司 董事 横手 奎祐 様

大阪府出身、2016年カルチュア・コンビニエンス・ク
ラブ株式会社入社。梅田 蔦屋書店のビジネス書の責任者
を3年間務め、2019年に羽田空港 蔦屋書店の出店責任者
に就任し2020年に開業。その後2年間、東京都内店舗の
エリアマネージャーを務め、22年より中国事業部に携わ
り3店舗を立ち上げ。25年より現職に着任。中国におけ
る蔦屋書店とTSUTAYA BOOKSTOREの出店開発や店舗
企画、商品MDやECなどを統括。

〒200336
上海市長寧区延安西路2201号国際貿易中心４階408室
TEL ：021-62701901
Email：osaka@ibo-sh.com

皆さまのご参加
お待ちしています！

大阪府出身。2017年、日本貿易振興機構（ジェトロ）
入構。入構後は、農林水産物の輸出促進、海外実務研修
（青島事務所）、越境EC支援業務に従事。2022年11月
より現職。ジェトロ中国７事務所の統括オフィスとして、
B to B/to Cを組み合わせた日用品・食品飲料・コンテン
ツの輸出促進・販路拡大業務の企画・実施に携わる

https://www.wwdjapan.com/articles/2249662
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